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MANAGER COMMERCIAL ET 
MARKETING 

TITRE À FINALITÉ PROFESSIONNELLE DE NIVEAU 7 

INSCRIT AU RÉPERTOIRE NATIONAL DES CERTIFICATIONS PROFESSIONNELLES 

“MANAGER COMMERCIAL ET MARKETING” 

RNCP 41960 NSF 312 

FORMATION EN 4 MOIS TEMPS PLEIN + 2 MOIS DE STAGE EN ENTREPRISE 

PLUSIEURS RENTRÉES TOUT AU LONG DE L'ANNÉE 

 

Paris Bordeaux 

01 83 71 01 37 - 05 56 80 52 27 

www.educsup.fr 

 
48, rue de Boissonade - 75014 PARIS 

2-4, rue de Chatillon - 75014 PARIS 

2 Rue Marc Sangnier/406 Bd Jean-Jacques Bosc, 33130 BÈGLES 
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LE MÉTIER 

Le Manager Commercial et Marketing participe au développement commercial et à la 
mise en place des actions marketing d’une entreprise. Il peut travailler dans différents 
secteurs d’activité comme le commerce, les services, l’industrie ou les technologies. 

 

PROGRAMME DE LA FORMATION 

Unité 1 : ÉLABORER LE PLAN MARKETING 
  Mise en place d’un Système d’Information Marketing (S.I.M) 
  Analyse des données d’un marché 
  Conception du plan marketing de l’entreprise 

Unité 2 : ÉLABORER LA STRATÉGIE COMMERCIALE 
  Définition du plan d’actions commerciales B to C / B to B 
  Déploiement du plan d’action commerciales 
  Mise en place d’actions de Merchandising / trade marketing 

Unité 3 : MANAGER DES ÉQUIPES COMMERCIALES 
  Constitution d’une équipe commerciale et d’un réseau 
  Animation d’une équipe commerciale et d’un réseau 
  Gestion des ressources humaines 

Unité 4 : MESURER LA PERFORMANCE DES ACTIVITÉS COMMERCIALES ET MARKETING 
  Mise en place d’un processus de contrôle de l’activité 
  Pilotage de la performance commerciale 

 
MÉTIERS CIBLÉS 

Manager commercial et/ou Marketing, Cadre commercial / Commercial grands comptes, 
Responsable commercial et/ou marketing, Ingénieur commercial d'affaires ,Business 
Manager / Manager des ventes, Directeur de la clientèle 

MODALITÉS D'OBTENTION DU DIPLÔME 

Cette formation de Manager Commercial et Marketing à finalité professionnelle permet 
d'accéder au titre de niveau 7 via des évaluations certificatives par bloc de compétences et 
un entretien final . 

 

 
NOS LOCAUX SONT ACCESSIBLES AUX PERSONNES À MOBILITÉ RÉDUITE, POUR TOUT AUTRE BESOIN, 

MERCI DE NOUS CONTACTER - (REFERENTHANDICAP@EDUCSUP.FR). 

 

Public ciblés : 
 Salariés 
 Demandeurs d'emploi 
 Etudiants 

 

Prérequis : 

Niveau BAC + 3 validé 

VAE possible 

. 

Financements : 
 AIF ( France Travail) 
 CPF 
 Projet de Transition Professionnelle 
 Plan de développement des compétences 
 Personnel 

Accompagnement personnalisé pour le montage de 

votre financement 

Modalités d'inscription : 

 Sélection sur dossier 

 Entretien de projet 

professionnel 

 Test de niveau 

 
Tarif de la formation 

sur demande 

 
EDUCSUP Paris - Bordeaux - Mars 2026 
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