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LE METIER

Le titre a finalité professionnelle « Chargé(e) de développement commercial et marketing »
met l'accent sur I'axe commercial et le développement du chiffre d'affaires des entreprises.
Le savoir-faire du (de la) chargé(e) de développement commercial et marketing est de
développer les ventes en optimisant les data clients, recueillies de maniére traditionnelle
ou on line. Le digital a une part importante dans l'activité commerciale et marketing
comme un nouvel outil pour comprendre et approcher le client.

PROGRAMME DE LA FORMATION

Unité 1. Mise en ceuvre d'un plan marketing
e étude de marché,
collecte et analyse,
positionnement de 'offre,
plan de communication,
marketing digital,
Unité 2. Développer et suivre les ventes multicanales
e plan d'actions commerciales,
e gestion portefeuille client,
e négociation,
o gestion de la relation,
¢ client animation réseau commercial,
e suivi des ventes,
Unité 3. Management d'une équipe commerciale et marketing
e recrutement et motivation,
¢ conduite d'entretiens professionnels,
e manager une équipe,
e animation de réunion,

METIERS CIBLES

Chargé(e) de développement commercial et marketing, Responsable de développement
commercial, Chef des ventes, Business développer, Chef de secteur, Chargé(e) d'affaires,
Chargé(e) Marketing et communication, Responsable Commercial et marketing,
Commercial e-commerce, Web commercial

MODALITES D'OBTENTION DU DIPLOME

Cette formation permet d'accéder au titre de niveau 6 de Chargé(e) de développement
commercial et marketing pour cela il faut valider : Les évaluations en cours de formation,
I'épreuve finale devant un jury.

NOS LOCAUX SONT ACCESSIBLES AUX PERSONNES A MOBILITE REDUITE, POUR TOUT AUTRE BESOIN,
MERCI DE NOUS CONTACTER - (REFERENTHANDICAP@EDUCSUP.FR).

o Salariés o AIF ( France Travail) e Sélection sur dossier
¢ Demandeurs d'emploi e CPF o Entretien de projet
o Etudiants ¢ Projet de Transition Professionnelle professionnel

¢ Plan de développement des compétences e Test de niveau

e Personnel

Niveau BAC + 2 validé
VAE possible
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